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Cerrified Global Education

SZKOLENIE ON-LINE

WYLICZENIA HANDLOWE
DLA KAM-a
w praktyce biznesowej

Szkolenie kierowane jest do pracownikéw dziatu dziatu sprzedazy (key account
managerow) oraz wszelkich dziatléw wspierajgcych sprzedaz.

ZAKRES SZKOLENIA:

e Segmentacja klientow na podstawie przyktadu z rynku farmaceutycznego w
tym identyfikacja potencjatu kluczowego klienta
e Taktyki i narzedzia tworzenia wartosci i zyskéw, czyli co to sg
o Forecast
o Building block
o Must Win Battles
o Join Busines Plan &Trade Plan
o Growth opportunities skad sie biorg oraz jak je przygotowaé
e Strategiczny Plan dla kluczowego klienta z przyktadami
o przygotowanie do ofertowania
o pojecia obrot, marza, rabat
o dane rynkowe jako narzedzie
e Weryfikacja jak idzie realizacja planu rocznego klienta / omdwienie +
¢wiczenie /
PROWADZACY SZKOLENIE

Roksana Rezulak
Trade Marketing Manager & Key Account Manager
Dr. Oetker Polska

Tel: 22 6518075, kom: 604 152 181, e-mail: info@cge.com.pl www.certge.pl



http://www.certge.pl/

WYLICZENIA HANDLOWE DLA KAM-a ‘ CGE

22 PAZDZIERNIKA 2024 .. |
PROWADZACA SZKOLENIE: ORGANIZATOR=Ctm|I|td Clobal Educarion

Certified Global Education Sp. z o0.0. jest firma
szkoleniowg od kilku lat obecng na polskim rynku
ktadaca nacisk na edukacje biznesowg popartg
certyfikatami. Dazy do tego by by¢ platforma
szkoleniowg udostepniajagcg klientom najwyzszej
jakosci certyfikowane szkolenia ze wszystkich dziedzin

zarowno w rozumieniu funkcjonalnym biorac pod

uwage funkcje/dziaty w organizacji jak i branzowym
uwzgledniajac specyfike poszczegdlnych sektorow
gospodarczych. Naszym celem nadrzednym jest

Roksana Rezulak, Trade Marketing Manager & Key
Account Manager, Dr. Oetker Polska

Manager z pasjq dla marketingu handlowego. Méwi o sobie,
ze ponad dekada doswiadczen w pracy u lideréw w swoich
kategoriach nauczyta jg, by rozpoczynac projekt z wizjg
konca. To jedyna szansa by projekt byt efektywny i
potwierdzat to pozytywny ROI. W rynku fmcg pracowata z
dla firmy Danone zaczynajac jako reprezentant . Pracujac

spetniane potrzeb biznesowych naszych klientow
poprzez realizacje szkolen o najwyzszych standardach
jakosci bazujacych na miedzynarodowym know-how w
zakresie edukacji biznesowej. Wszystkie budowane
przez nas programy przygotowywane s3 w oparciu

jako trade marketing manager zajmowata sie zaréwno o szczegdtowe badania rynku i analizowane s pod
kanatem modern trade, rynkiem detalicznym oraz katem ich praktycznej przydatnosci w biznesie.
hurtowniami. Szukajgc najlepszych rozwigzar dla rozwoju Trenerzy i prelegenci, ktorych zapraszamy wywodzg
biznesu rekomenduje by wspdtpracowad nie tylko w ramach sig przede wszystkim ze Srodowisk biznesowych, nie
jednej organizacji, ale poszukiwaé rozwigzan réwniez brakuje wsréd nich réwniez prawnikdéw, autorytetow
z innymi potencjalnymi partnerami w celu tworzenia jeszcze naukowych jak i przedstawicieli administracji
bardziej skutecznych i dopasowanych do potrzeb klientéw publicznej. Jest dla nas niezwykle wazne aby by¢
programow shopperowych lub nowych kanatéw sprzedazy. postrzeganym przez naszych klientéw przez pryzmat
W rynku farmaceutycznym pracuje od ponad 5 lat, zajmujac najwyzszej jakosci ustug i prestiz. Wiasnie dzieki
sig dermokosmetykami. W LOreal stworzyta wizjg, misje i prestizowi oraz temu, ze jesteSmy catkowicie
taktyki dziatu trade marketingu dla dywizji niezalezng i neutralng instytucja, mozemy liczy¢ na
aptecznej. Prowadzita dziat trade marketingu w kanale wsparcie projekty, ktérzy petnig kluczowe role  w

farmaceutycznym dla 5 marek, zarzadzajgc
zespotami dermokonsultantek i merchandiseréw. Od 5
lat wptywa na zmiany w obrazie aptek. Specjalizuje sie w
customer patch w aptece, doradza w zarzgdzaniu kategorig
dermokosmetyczng oraz projektowaniu przestrzeni
aptecznej by maksymalizowa¢ obrot apteki.
0Od 2010 life coach ICC, zapalona joginka, mama Malinki i KONTAKT/ZGLOSZENIA:
partnerka motocyklisty. e-mail: info@cge.com.pl

Kom: 604 152 181, Tel. 22 65180 75

swoich dziedzinach.

ROZKLAD ZAJEC SZKOLENIA ON-LINE:
8.50-9.00 logowanie do platformy Microsoft Teams
9.00-11.00 szkolenie cz.1
11.00-11.30 przerwa
11.30-13.00 szkolenie cz.2
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Imig I NAazWIsSKO: ... . Imie i nazwisko: ...
StanoWisko/Dziat: ... Stanowisko/Dziat:
Tel.l FaX: oot e Tel.: Fax: .
E-mails o E-mail: o
Imig I NAazWisko: ... ... Imig i nazwisko: ... .. ..
Stanowisko/Dziat: ... Stanowisko/Dziat: ...
Telr v Fax: oo Tel.: Fax: o
BoMATL oMl o

Prosimy o pisemne poinformowanie administratora bazy danych (faxem 22 230 40 52
T 0 2 - T lub drogg e-mailowg: info@certge.pl) w przypadku, gdy nie zycza sobie Panstwo
otrzymywania tego typu informacji.

NIP: Ulica: oo

*WARUNKI UCZESTNICTWA,
Kod pocztowy: ............. MiejscowosSC: ... KOSZTY UDZIAYU W SZKOLENIU ON-LINE:
OSOBA AKCEPTUJACA UDZIAL Do 14.10.2024 Od 15.10.2024
Imig i NAazWISKO: ... .
Stanowisko/Dziat: ... 595 PLN + 23% VAT 695 PLN + 23% VAT

Oswiadczam, ze zapoznatem sie z warunkami uczestnictwa* Oszczedzasz 100 PLN

i akceptuje je.

Data: ............. POAPIS: e eeen e Cenaobejmuje: udziat w szkoleniu, materiaty szkoleniowe w pdf, dostep do platformy
. Udziat pracownikéw jednostek budzetowych w szkoleniach jest zwolniony z VAT
Telr E-mail: ... w przypadku finansowania w przynajmniej 70% ze $rodkéw publicznych.
Prosimy w takim przypadku o przestanie o$wiadczenia.
OSOBA DO KONTAKTU
O Oswiadczam, ze udziat w zamoéwionym szkoleniu bedzie optacony w przynajmniej

- PODANIE JEJ DANYCH ULATWI KONTAKT W SPRAWACH ORGANIZACYJNYCH 70% ze $rodkow publicznych .
Imie i NAazZWISKO: ... .. i Data: ........ccoeeeeeeinis PodpiS: «..vevveiiiiii
StANOWISKO/DZIA: o oneee o Platnos¢ na podstawie faktury proforma lub faktury VAT na konto:
Tel: FaX: oo PKO Bank Polski S.A.: 08 1440 1387 0000 0000 1495 2551
E-mail: .o W przypadku odwotania zgtoszenia w terminie krotszym niz 14 dni przed

rozpoczeciem szkolenia uczestnik zostanie obcigzony petnymi kosztami szkolenia.
Mozliwe jest bezptatne delegowanie zastepstwa nawet w dniu rozpoczecia zaje¢. W
przypadku odwotania zgtoszenia w terminie dtuzszym niz 14 dni przed szkoleniem

Komu jeszcze, Pani / Pana zdaniem, mozemy przesta¢ informacje o tym wydarzeniu

IMmig I NAazZWISKO: ... o e € e . - .
organizator zwréci 100% dokonanej wpfaty. Organizator zastrzega sobie prawo do

StanoWisSKo/DZial: ..o odwotania szkolenia z przyczyn niezaleznych oraz dokonywania zmian w projekcie
szkoleniowym. W przypadku odwotania szkolenia przez Organizatora zobowigzuje

Tel.: oo Fax: .o sie on do petnego zwrotu dokonanych wpfat.

E e ails oo Wyrazam zgode na otrzymywanie informacji od CGE na podane adresy e-mail droga

elektroniczng zgodnie z ustawg z dn. 18 lipca 202 r. o $wiadczeniu ustug drogg
elektroniczng ( Dz. U. z 2002 nr. 144 poz 1204 z pézn. zm.).

Data.....cccoveviiiiiiiii Podpis:
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