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SZKOLENIE ON-LINE

E-COMMERCE
DLA TRADE MARKETINGU

Szkolenie kierowane jest do pracownikéw dziatu marketingu handlowego (trade
marketing), dziatu sprzedazy (key accounts) oraz wszelkich dziatéw wspierajacych
sprzedaz. Materiat pozwoli od podstaw zrozumie¢ zupetnie nowy kanat sprzedazy oraz
zaznajomic sie ze wspoétczesnymi trendami handlu internetowego.

Szkolenie pozwoli na zagtebienie sie w takie terminy i zjawiska jak:
»  Charakterystyka rynku online oraz wszystkich wystepujacych
podmiotéw
>  Zagadnienia contentowe, ktére beda podstawa Twojego sukcesu
>  Sklep internetowy bez tajemnic (na co zwréci¢ uwage w obstudze
handlowej)

> Narzedzia digitalowe oraz ich ogromny potencjat

PROWADZACY SZKOLENIE

—

Jacek Szumski
praktyk biznesu
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SZKOLENIE ON-LINE
ZAKRES SZKOLENIA:
- Zapoznanie sie z podstawowymi pojeciami oraz trendami na rynku
- Polski e-shopper (jak i gdzie dokonujemy zakupdw)
- Poszukiwania dystrybucji (potencjat rynkowy) (czy moje produkty majg szanse na sukces)
- Zarzadzanie asortymentem (misja shopperowa, dobdr najlepszego portfolio w poszczegélnych e-kanatach)
- Content marketing (dlaczego bez tego nie osiggniesz sukcesu)
- Zarzgdzanie ruchem (dziatania Twojej marki w przetozeniu na konwersje)
- Sklep internetowy (jego budowa, mozliwosci — wyzwania. Postaw sie po drugiej stronie)
- Przyktady dziatan digital wspierajgcych eCommerce oraz jak sg rozliczane
- Social media (jakie dziatania mogg wspierac sprzedaz)
- Join Business Plan — wkfad trade marketingu do plany sprzedazowego (strategia, warunki, roczny plan

wsparcia)

ROZKtAD ZAJEC SZKOLENIA ON-LINE:

9.15-9.30 logowanie do platformy Microsoft Teams
9.30-11.30 szkolenie cz.1 (2h w trakcie krétka przerwa)
11.30-12.00 przerwa
12.00-14.00 szkolenie cz.2 (2h w trakcie krétka przerwa)
14.00 sesja pytan i odpowiedzi

METODA SZKOLENIA ON-LINE
Szkolenie on-line/zdalne to nowoczesny format szkoleniowy wykorzystujacy transmisje audio-wideo w czasie
rzeczywistym. Korzystanie z naszych szkolen on-line/zdalnych umozliwia przesytanie takich danych jak fonia, wizja i
tekst ,,na zywo”, uczestnicy otrzymuja petnowartosciowe szkolenie nie wstajac zza biurka.
e Szkolenie mozesz odby¢ z domu lub z biura
e Bedziesz mdgt na biezgco sledzic¢ jego przebieg i zadawac pytania prowadzgcemu na zywo oraz na czacie.
e Przed szkoleniem otrzymasz mail z wszystkimi niezbednymi informacjami, w tym link, ktéry pozwoli
uczestniczy¢ Ci w szkoleniu
e 20 minut przed oficjalnym czasem rozpoczecia szkolenia jesteSmy do Twojej dyspozycji w celu sprawdzenia
potaczenia do szkolenia
e Otrzymasz mailowo materiaty i certyfikat w formacie pdf
e Po zakonczonym szkoleniu nie bedziesz mie¢ mozliwosci jego odtworzenia w postaci filmu

Wymagania sprzetowe: komputer ze stabilnym podtgczeniem do Internetu, przeglgdarka internetowa
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PROWADZACY SZKOLENIE:
-~

Jacek Szumski

Absolwent Uniwersytetu Ekonomicznego oraz Uniwersytetu
Przyrodniczego we Wroctawiu. Pierwsze doswiadczenie
zawodowe zdobywat w kadrze kierowniczej znanej sieci
dyskontowej w Polsce. Nastepnie kilka lat jako Category
Manager (Catman) w L'Oreal pracowat na rzecz rozwoju
kategorii w ramach dziatan pro-shopperowych.
Wspdtpracowat z klientami kazdego kanatu - poczagwszy od
kanatu nowoczesnego poprzez specyficzny kanat tradycyjny.
Jako brand manager w Avon Polska odkrywat tajniki
budowania wizerunku marki, doboru claimoéw,
przygotowania ofert w celu maksymalizacji wynikéw swoich
marek. Zarzadzat mixem produktowym na rynku Polskim
oraz Centralnej Europy. Nastepnie kierowat w Unilever
zespotem odpowiedzialnym za rozwdj marek kategorii
srodkéw do prania w ramach dziatan marketingu
handlowego. Przygotowywat narzedzia oraz ustalat targety
dla dziaty sprzedazy. Odpowiadat za budowanie trade planu
oraz kampanie promocyjne dla 4 duzych brandéw.
Nastepnie Key Account Manager E-Commerce/Trade
Marketing Manager w Medela. Ostatnio Dyrektor sprzedazy
e-commerce CE w Eveline Cosmetics.

ROZKtAD ZAJEC SZKOLENIA ON-LINE:
9.15-9.30 logowanie do platformy Microsoft Teams
9.30-11.30 szkolenie cz.1 (2h w trakcie krétka przerwa)
11.30-12.00 przerwa
12.00-14.00 szkolenie cz.2 (2h w trakcie krétka przerwa)
14.00 sesja pytan i odpowiedzi

Tel: 22 651 80 75,
www.certge.pl

kom: 604 152 181,

fax: 22 203 40 52,

¥ CGE

Cerrified Clobal Educarion

ORGANIZATOR:

Certified Global Education Sp. z 0.0. jest firma
szkoleniowg od kilku lat obecng na polskim rynku
ktadacg nacisk na edukacje biznesowg poparta
certyfikatami. Dazy do tego by byc¢ platforma
szkoleniowg udostepniajagcg klientom najwyzszej
jakosci certyfikowane szkolenia ze wszystkich dziedzin
zarébwno w rozumieniu funkcjonalnym biorgc pod
uwage funkcje/dziaty w organizacji jak i branzowym
uwzgledniajac specyfike poszczegdlnych sektoréw
gospodarczych. Naszym celem nadrzednym jest
spetniane potrzeb biznesowych naszych klientéow
poprzez realizacje szkolen o najwyzszych standardach
jakosci bazujgcych na miedzynarodowym know-how w
zakresie edukacji biznesowej. Wszystkie budowane
przez nas programy przygotowywane sg w oparciu
o szczegétowe badania rynku i analizowane sg pod
katem ich praktycznej przydatnosci w biznesie.
Trenerzy i prelegenci, ktérych zapraszamy wywodzg
sie przede wszystkim ze Srodowisk biznesowych, nie
brakuje wsrdod nich rowniez prawnikow, autorytetow
naukowych jak i przedstawicieli administracji
publicznej. Jest dla nas niezwykle waine aby by¢
postrzeganym przez naszych klientéw przez pryzmat
najwyzszej jakosci ustug i prestiz. Wtasnie dzieki
prestizowi oraz temu, ze jesteSmy catkowicie
niezalezng i neutralng instytucja, mozemy liczy¢ na
wsparcie projekty, ktérzy petnig kluczowe role w
swoich dziedzinach.

KONTAKT:
e-mail: info@certge.pl
Kom: 604 152 181, Tel. 22 6518075
Fax. 22 203 40 52

e-mail: info@certge.pl
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Imie i Nazwisko: ... .. Imie i nazwisko: ...
Stanowisko/Dziat: .. ... Stanowisko/Dziat:
Tel: FaX: i Tel.: FaX: ot
oMl e E-mail o
Imie i NAazWisko: ... . Imig i nazwisko: ... ...
Stanowisko/Dziat: .. ... StanoWisko/DzZial: ..o
Tel: FaX: Tel.: Fax: .
B Al o E-mails

Prosimy o pisemne poinformowanie administratora bazy danych (faxem 22 230 40 52
= T H T lub drogg e-mailowa: info@certge.pl) w przypadku, gdy nie zyczg sobie Panstwo
otrzymywania tego typu informaciji.

NIP: Ulica: oo

*WARUNKI UCZESTNICTWA,
Kod pocztowy: ............. Miejscowos$¢: ... KOSZTY UDZIALU W SZKOLENIU ON-LINE:
OSOBA AKCEPTUJACA UDZIAL Do 26.11.2021 Od 27.11.2021
Imig i Nazwisko: ... ...
Stanowisko/Dziat: .. ..o 695 PLN + 23% VAT 795 PLN + 23% VAT
Oswiadczam, ze zapoznatem sie z warunkami uczestnictwa* Oszczedzasz 100 PLN

i akceptuje je.

Data: ............. POAPIS: we ettt Cenaobejmuje: udziat w szkoleniu, materiaty szkoleniowe w pdf, dostep do platformy
. Udziat pracownikéw jednostek budzetowych w szkoleniach jest zwolniony z VAT
Tel: E-mail: ..o w przypadku finansowania w przynajmniej 70% ze $rodkéw publicznych.

Prosimy w takim przypadku o przestanie o$wiadczenia.
OSOBA DO KONTAKTU

O Oswiadczam, ze udziat w zaméwionym szkoleniu bedzie optacony w przynajmniej

- PODANIE JEJ DANYCH ULATWI KONTAKT W SPRAWACH ORGANIZACYJNYCH 70% ze srodkéw publicznych .
Imie i NAazWisko: ... ... Data: .....cooeevviiiiiiinns Podpis: ...cooviiieiiie
StanOWISKO/DZIal: oo Ptatnos$¢ na podstawie faktury proforma lub faktury VAT na konto:
Tel: Fax: .o PKO Bank Polski S.A.: 08 1440 1387 0000 0000 1495 2551
E-mail: o W przypadku odwofania zgloszenia w terminie krétszym niz 14 dni przed

rozpoczgciem szkolenia uczestnik zostanie obcigzony petnymi kosztami szkolenia.

Komu jeszcze, Pani / Pana zdaniem, mozemy przesta¢ informacje o tym wydarzeniu Mozliwe jest bezptatne delegowanie zastepstwa nawet w dniu rozpoczecia zajeé. W

Imie i nazwisko: przypadku odwotania zgtoszenia w terminie dtuzszym niz 14 dni przed szkoleniem
Ty organizator zwréci 100% dokonanej wptaty. Organizator zastrzega sobie prawo do
Stanowisko/Dziat: odwotania szkolenia z przyczyn niezaleznych oraz dokonywania zmian w projekcie
"""""""""""""""""""""""""""""""" szkoleniowym. W przypadku odwotania szkolenia przez Organizatora zobowigzuje

Tel.: Fax: sie on do petnego zwrotu dokonanych wpfat.

B -mail s Wyrazam zgodg na otrzymywanie informacji od CGE na podane adresy e-mail droga
elektroniczng zgodnie z ustawg z dn. 18 lipca 202 r. o $wiadczeniu ustug drogg
elektroniczng ( Dz. U. z 2002 nr. 144 poz 1204 z p6ézn. zm.).
Data.......cooooiiiii Podpis:
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