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ORGAN IZATOR KU RSU Cerrified Global Educarion

Certified Global Education Sp. z 0. 0. jest firmg szkoleniowg od
kilku lat obecng na polskim rynku ktadaca nacisk na edukacje
biznesowg popartg certyfikatami. Dazy do tego by by¢ platformg
szkoleniowg udostepniajgcg klientom najwyzszej jakosci
certyfikowane szkolenia ze wszystkich dziedzin zaréwno
w rozumieniu funkcjonalnym biorgc pod uwage funkcje/dziaty
w organizacji jaki branzowym uwzgledniajac specyfike
poszczegdlnych sektoréw gospodarczych. Naszym celem
nadrzednym jest spetnianie potrzeb biznesowych naszych
klientéw poprzez realizacje szkoler o najwyzszych standardach
jakosci bazujacych na miedzynarodowym know-howw zakresie
edukacji biznesowej. Wszystkie budowane przez nas programy
przygotowywane sg w oparciu o szczegétowe badania rynku
i analizowane sg pod katem ich praktycznej przydatnosci w
biznesie. Trenerzy i prelegenci, ktérych zapraszamy wywodzg sie
przede wszystkim ze srodowisk biznesowych, nie brakuje wsréd
nich réowniez prawnikéw,autorytetéw naukowych jak
i przedstawicieli administracji publicznej.
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Wydziat Zarzadzania prowadzi dziatalnos¢ o profilu,
ktéry zostat uksztattowany poprzez kilkadziesigt lat
prowadzenia badan naukowych i ksztatcenia na poziomie
wyzszym w zakresie organizacji i zarzadzania. Misjg
Wydziatu Zarzadzania Politechniki Warszawskiej jest
ksztatcenie na najwyzszym poziomie specjalistow
w zakresie zarzadzania dla potrzeb gospodarki wiedzy
i spoteczenstwa informacyjnego,a takze wzmacnianie
pozycji wydziatu poprzez prowadzenie badan naukowych,
wspotprace ze Srodowiskiem biznesu w Polsce i na Swiecie
oraz konsekwentne rozwijanie kompetenciji kadry. Wydziat
Zarzadzania prowadzi dziatalno$é dydaktyczng, naukowo-
badawczg i projektowg w zakresie szeroko rozumianej
problematyki innowacyjnosci i przedsiebiorczosci,
finanséw i systeméw finansowych, proceséw zarzadzania
i systemoéw zarzadzania. Wydziat Zarzadzania prowadzi
dziatalno$¢ edukacyjng na wszystkich poziomach
studiéw: licencyjnych, magisterskich, podyplomowych,
doktoranckich. Zajmuje sie réwniez organizacjg kursow,
szkolen m.in. w zakresie ergonomii, bezpieczenstwa

pracy, ochrony Srodowiska, organizacji pracy oraz
bezpie-czenstwa informacji w wymienionym zakresie
w przedsiebiorstwie. Prowadzona jest réwniez dziatalnos¢
konsultingowa oraz edukacyjna dziatalno$¢ laboratoriéw
badawczych.

www.certge.pl
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Modut 1 Modut 2

SKUTECZNA STRATEGIA MARKETINGOWA
PRODUKTU

WPROWADZENIE PRODUKTU NA RYNEK

NAJLEPSZE PRAKTYKI | NARZEDZIA
PLAN MARKETINGOWY PRODUKTU (w godz, 13151700 )

( w godz. 9.00-12.30 )

» Jak zbudowac idealng strategie marketingowg » Jak opracowac dobry plan dziatan
produktu marketingowych w momencie wprowadzania

» Plan: Analiza konkurencji - Produkt i Firma, nowego produktu na rynek?
na co zwraca¢ uwage robigc benchmark » Jak wyeliminowac¢ stabe punkty w procesie
produktéw konkurencji wdrazania implementacji i rozwoju produktu

» Plan: Forecasting - Intro i Metody - przyktady i narzgdzia

» Plan: Strategie cenowe - najlepsze narzedzia > Strategia wejscia na rynek, w tym propozycja
do pozycjonowania cenowego, psychologia cen wartosci

» Plan: Analiza Rynku - segmentacja, marka » Taktyczny plan wprowadzenia nowego produktu
i pozycjonowanie, szacowanie potencjatu - najwazniejsze punkty:

» Plan: Nasz konsument * Portfel produktow i plan cyklu zycia

» Plan: Wymagania - potrzeby rynkowe, * Skuteczne sposoby doboru adekwatnego
wymagania produktowe, priorytetyzacja potencjalnego klienta do produktu

» Jakie metody marketingowe stosowaé * Polityka cenowa
do poszczegdlnych grup produktowych * Plan promocji

» Najskuteczniejsze kanaty promocji dla produktu » Monitorowanie nowego produktu na rynku

» Techniki budowania idealnego portfela produktu » Skutecznie wdrazanie i umiejetnos$¢ skrocenia

wdrazania produktu na rynek - na co zwracaé

Prowadzenie: dr inz. ,
szczeg6lng uwage

Artur Gasiorkiewicz, Wydziat Zarzadzania . . -
Politechniki Warszawskiej, konsultant biznesowy » Narzedzia/Analizy/Techniki w PRAKTYCE przy

wprowadzaniu nowego produktu lub grupy
produktowe;j

Prowadzenie:
Monika Janiszewska, Menedzer ds. Promocji
i Produktu, Henkell & Co. Polska Sp. z 0.0.

tel: 226518075 fax:222034052  kom. 604152181  e-mail: info@certge.pl www.certge.pl
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Modut 3 Modut 4

ZARZADZANIE PRODUKTEM W SPRZEDAZY SKUTECZNY PRODUCT MANAGER W PRAKTYCE
NAJLEPSZE PRAKTYKI | NARZEDZIA SPOSOBY BUDOWANIA PRZEWAGI KONKURENCYJNEJ
('w godz. 9.00-17.00 ) ('w godz. 1315-17.00 )

» Prawidtowy cykl zycia produktu WSTEP: ZROZUMIENIE ROLI PRODUCT MANAGERA
. . . . W ORGANIZACIJI. WYPRACOWANIE WSPOLNEJ DEFINICJI
> KlasyCZne I nowoczesne NarZQdZ|a/AnaI|Zy/Techn|k| PRODUCT MANAGERA NA PODSTAWIE WCZESN'EJ
mozliwe do wykorzystania w praktyce w kazdej fazie ZDOBYTYCH INFORMAJCI NA SZKOLENIU.

cyklu zycia zarzadzanego produktu
4 i . 2 Dyskusja - 1h

> Jaki . . . -
Jakie stosowac narzedzia w konkretnych fazach zycia WSPGLPRACA | KOMUNIKACJA PM Z INNYMI DZIAEAMI

produktu . .
» Postawa PM wzgledem produktu, pracy, zaangazowania
» Jakimi narzedziami najszybciej wychwytywac kolejne fazy w organizacji
cyklu zycia produktu lub jak przewidzie¢ wejscie produktu » Cel pracy PM w organizaciji
w kolejng faze by odpowiednio wczesnie zareagowac » Zatem jaki ma cel moj produkt, moje produkty
» Jak wyeliminowa¢ stabe punkty w procesie wdrazania > Czy mdj produkt jest naprawde tylko mdj / dyskusja?
implementacji i rozwoju produktu - przyktady i narzedzia > Moi klienci wewnatrz firmy jak i na zewnatrz
L, , . » Sposob komunikaciji produktu, celu, danych klientom
» Harmonizacja dziatan dtugoterminowych z klientem zewnetrznym i wewnetrznym
» Metody pozycjonowania produktu na rynku » Wizytacja rynkowa i wnioski z niej ptynace
» Najskuteczniejsze kanaty promocii dla produktu WSPO£PRACA PRODUCT MANAGERA Z DZIALEM
» Analiza finansowa produktu: SPRZEDA_ZY_ . ) ) ) L
o ) o ; i » Zrozumienie celu firmy - jeden cel - dwie drogi realizacji
* Wyniki sprzedazy - umiejetne czytanie analiz zadan
sprzedazowych i skuteczne korzystanie z nich » Przetozenie komunikacji marketingowej na dziatania

sprzedazowe - ztote zasady

» Budzet, cele, zadania - informacja dla dziatu sprzedazy
* ROI produktu - co dziata a co nie

* Analiza KPI produktu

e Marza

Dyskusja grupy / max th

» W jaki sposob zmierzy¢ czy zarzadzany produkt spetnit NARZEDZIA PRODUKTOWE

oczekiwania biznesowe firmy » Badania rynkowe - fakty, wnioski ptyngce z badan

» Jak okresli¢ sukces dziatarh marketingowych » Cena - niska / wysoka - zrozumienie potencjatu
» Promocja cenowa, wyprzedaz - jak komunikowaé
» Jak ocenié i zrozumie¢ konkurentow

Prowadzenie:
Bartosz Woznicki, Sales Director CEE w Hasbro

PODSUMOWANIE: JAKIM JESTEM PRODUCT MANAGEREM
- PRZEMYSLENIA, DYSKUSJA W GRONIE UCZESTNIKOW

Prowadzenie:
Matgorzata Pukszta,
Trade Marketing Manager, De Care Group

tel: 226518075 fax:222034052  kom. 604152181  e-mail: info@certge.pl www.certge.pl
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dr inz. Artur Gasiorkiewicz

Wydziatu Zarzgdzania Politechniki
Warszawskiej, konsultant biznesowy

Doktor nauk ekonomicznych, specjalizujgcy sie

w problematyce gospodarki cyfrowej, modeli e-biznesu

i marketingu (w szczegdlnosci cyfrowego). Posiada
doswiadczenie biznesowe w obszarze marketingu zaréwno
po stronie klienta (jako konsultant biznesowy
przedsiebiorstw i jednostek administracji publicznej) jak i po
stronie agenciji interaktywnej (na stanowisku kierowniczym).
Autor kilkunastu publikacji z zakresu gospodarki cyfrowej

i informatyki gospodarczej. Pomystodawca i jeden z lideréw
corocznej Ogdlnopolskiej Konferencji Naukowej DEMIST

- ,Gospodarka cyfrowa - zarzagdzanie, innowacje,
spoteczenstwo i technologie W pracy naukowej koncentruje
sie w szczegdlnosci na zagadnieniach: budowania i realizacji
strategii marketingu (w tym marketingu cyfrowego wedtug
metody SOSTAC ©), projektowania doswiadczen
uzytkownikéw/klientéw, inwentyki biznesowej oraz
wspotczesnych metod komunikacji marketingowe;j

i sprzedazy.

Monika Janiszewska

Menedzer ds. Promociji i Produktu,
Henkell & Co. Polska Sp. z o.0.

tel:226518075 fax:222034052  kom.. 604 152 181
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‘g Bartosz Woznicki

Sales Director CEE w Hasbro

Menadzer z wieloletnim doswiadczeniem
w wiodacych firmach z sektora déb szybko zbywalnych.
W przeciggu ostatnich pietnastu lat petnit funkcje
specjalistyczne i zarzadcze w strukturach sprzedazowych,
trade marketingowych i marketingowych w firmach Unilever,
Johnson&Johnson oraz Tchibo. Obecnie odpowiedzialny
za trade marketing, category management, revenue
management oraz wsparcie i rozwdj sprzedazy w Tchibo
w Polsce i krajach Battyckich. Bezposrednie doswiadczenie
w pracy z wygrywajgcymi klientami rynku drogeryjnego,
dyskontowego i hipermarketowego, sitami terenowymi
i strukturami regionalnymi. Absolwent Szkoty Gtéwnej
Handlowej, Wyzszej Szkoty Handlu i Prawa, Uniwersytetu
Walijskiego oraz wielu specjalistycznych kurséw i szkolen.
W swojej pracy skoncentrowany na praktycznym
zastosowania wiedzy i rozwoju potencjatu ludzkiego.

'Ef"“__'ﬁ-\.;é Matgorzata Pukszta

N i Trade Marketing Manager, De Care Group

Pasjonatka marketingu handlowego od 15lat.
Swoje doswiadczenie zdobywata w firmach Kamis, Agros
Nova, Ambra,obecnie De Care Group w réznych kanatach
sprzedazy. Jej motto: ,najwazniejszy jest konsument.'

e-mail: info@certge.pl www.certge.pl
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Imiginazwisko: ... ... . Imiginazwisko: ... ... ..
Stanowisko/Dziat: ... ... Stanowisko/Dziat: ... ...
Tel oo Fax: ... Tel oo Fax:i ...
eIl i Ml i
Imiginazwisko: . ... ... . Imiginazwisko: . ... ... .
Stanowisko/Dziat: ... ... Stanowisko/Dziat: ... ...
Tel: o Fax:. . ... Tel: o Fax:. ...
eIl eIl
DANE DO FAKTURY
Firma: NP
Ulica/SKr.pOCZtOWaA: .. ... ... Kod pocztowy/MiejSCOWOSE: ... ... .
OSOBA DO KONTAKTU SPOSOB PLATNOSCI:
- PODANIE JEJ DANYCH ULATWI KONTAKT W SPRAWACH ORGANIZACYJNYCH: ptatnosé na podstawie faktury proforma lub VAT na konto:
PKO Bank Polski S.A.: 08144013870000 000014952551
Imieinazwisko: ... ... ..
Upowazniam firme Certified Global Education Sp. z 0.0. do wystawiania faktury
Stanowisko/Dziat: ... ... bez podpisu.
W przypadku odwotania zgtoszenia w terminie krétszym niz 14 dni przed
Tel F rozpoczeciem kursu uczestnik zostanie obcigzony petnymi kosztami szkolenia.
Bliv AXE Mozliwe jest bezptatne delegowanie zastepstwa nawet w dniu rozpoczecia zajeé.
W przypadku odwotania zgtoszenia w terminie dtuzszym niz 14 dni przed szkoleniem
e-mails organizator zwréci 100% dokonanej wptaty. Organizator zastrzega sobie prawo

Komu jeszcze Pani / Pana zdaniem mozemy przesta¢ informacje o tym wydarzeniu:
Imiginazwisko: . ... .. ..

Stanowisko/Dziat: .. ...

e-mails

WARUNKI UCZESTNICTWA przy zgloszeniu do:

do 31.10.2019 od 01.11.2019

Koszty udziatu

w Kursie: 1795 PLN + 23% VAT

0,
Oszczedzasz 200 PLN 1995 PLN + 23% VAT
Cena obejmuje: udziat w kursie, dokumentajce, wyzywienie.

Ceny nie zawieraja kosztéw parkingu i noclegéw.

y z VAT w dk

Udziat pi ow jednostel Z ych w h jest
fi i i Prosimy w takim przypadku o przestanie

w przy iej 70% ze $rodké
oswiadczenia.

a Oswiadczam, ze udziat w zamoéwionym
szkoleniu bedzie optacony w przynajmniej
70% ze Srodkdw publicznych

do odwotania kursu z przyczyn niezaleznych oraz dokonywania zmian w projekcie
szkoleniowym. W przypadku odwotania kursu przez Organizatora zobowigzuje sie
on do petnego zwrotu dokonanych

OSOBA AKCEPTUJACA UDZIAL
Imiginazwisko: . ... ... . .. . .

Stanowisko/Dziat: ... ...

Wyrazam zgode na otrzymywanie informacji od CGE na podane adresy e-mail droga
elektroniczng zgodnie z ustawa z dn. 18 lipca 2002 r. o Swiadczeniu ustug droga
elektroniczng ( Dz. U. z 2002 nr. 144 poz 1204 z p6zn. zm.).

Hotline: 22651 80 75 fax: 22 203 40 52

Internet: www.certge.pl E-mail: info@certge.pl

KRS: 0000354927, Sad Rejonowy dla miasta stotecznego Warszawy, NIP: 113 27 96 901, REGON 142410877, Kapitat zaktadowy: 69 000 zt

Wiecej informacji znajdg Panstwo w internecie pod adresem: www.certge.pl




