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EFEKTYWNE PROMOCJE

CENOWE
DLA TRADE MARKETING
MANAGERA

CELEM SZKOLENIA

jest poznanie mechaniki pracy z ceng w rynku w aspekcie finansowym oraz
konsumenckim. Kazdy z uczestnikdw bedzie mdégt odpowiedzie¢ na pytanie
czy rzeczywiscie warto stosowaé promocje cenowg dla moich produktow
oraz zdefiniowaé zachowania konsumenta w stosunku do promocji cenowej.

KORZY SCI DLA SLUCHACZA

e poznanie efektu promocji cenowej z punku widzenia firmy
jak i konsumenta
e poznanie mechanik promocji cenowych
e umiejetnosé stosowania promocji cenowej
e co sie staniej — jak nie uruchomie promocji cenowej — swiadomy wybér

NAJWAZNIEJSZE ZAGADNIENIA

o BUDOWA KALKULATORA CENY

e PROMOCIE TRADE MARKETINGOWE

e PROMOCIJE CENOWE NA POLSKIM RYNKU

e PROMOCIA CENOWA W OCZACH KONKURENTA

e CZY ZAWSZE WARTO STOSOWAC PROMOCJE CENOWA ?
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PROGRAM SZKOLENIA

Cerrilied Global Education

1. BUDOWA KALKULATORA CENY
e czym jest cena
kto ustala poziom cen
sktadowe ceny
sktadowe kosztéw
e marza vs narzut
e cechy produktu w stosunku do ceny

2. PROMOCIJE TRADE MARKETINGOWE
e dlaczego stosujemy promocje cenowe/dyskusja
rodzaje promogji
cele promog;ji
wyliczenia kosztow promociji vs zysk
poznanie rynku cen / raporty cen
whnioski z raportu cen
e konkurencja rynkowa w aspekcie cen
Case dla grupy: przygotowanie opisu produktow wraz z jego cechami i celami rozwoju.
Grupy dwu osobowe — prezentacja prac na forum, dyskusja

3. PROMOCIJE CENOWE NA POLSKIM RYNKU
e dla kogo?
e jak dfugo?
e jaka komunikacja?
e jakie cele promog;ji?
e zyski i straty
e Szanse i zagrozenia

4. PROMOCIJA CENOWA W OCZACH KONKURENTA
e aspekty psychologiczne konsumenta
e dlaczego konsument korzysta badz nie korzysta z promocji cenowych
e zachowanie konsumenta przy poéfce z promocjg i bez promog;ji
e kanat komunikacji promocji konsumentowi — trendy

5. CZY ZAWSZE WARTO STOSOWAC PROMOCIE CENOWA
e jesli tak to dlaczego?
e jesli nie to dlaczego?
o dyskusja w grupie.
e Podsumowanie spotkania, omowienie wspdlnej pracy, wyciggniecie wnioskdw
po spotkaniu, rekomendacje.
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Tel:

PROWADZACA:

MALGORZATA PUKSZTA
Marketing manager ds. HoReCa Ambra S.A

(Centrum Wina).

W branzy winiarskiej od 5 lat. Pasjonatka
marketingu handlowego od 15 lat.

Swoje doswiadczenie zdobywata w firmach
Kamis, Agros Nova, obecnie Ambra w réznych
kanatach sprzedazy.

Jej motto: ,,najwazniejszy jest konsument.”

ROZKLAD ZAJEC:

9:00 Rozpoczecie szkolenia
10:30 Przerwa kawowa
12:30 — 13:15 Obiad
15:30 Przerwa kawowa
17:00 Zakonczenie szkolenia

SZKOLENIE ZAMKNIETE

W przypadku zainteresowania tym

szkoleniem wigkszej liczby osb6b z

Panstwa organizacji z przyjemnoscig
przygotujemy je dla Panstwa

w wersji szkolenia zamknietego.
Prosimy o kontakt e-mail:
anna.milewska@certge.pl

22 651 80 75, kom: 604 152 181,

www.certge.pl

fax: 22 203 40 52,

¥ CGE

Cerrified Global Education

ORGANIZATOR:

Certified Global Education Sp. z o0.0. jest firmg
szkoleniowg od kilku lat obecng na polskim rynku
ktadgcg nacisk na edukacje biznesowg popartg
certyfikatami. Dagzy do tego by by¢ platformg
szkoleniowg udostepniajgcg klientom najwyzszej
jakosci certyfikowane szkolenia ze wszystkich
dziedzin zaréwno w rozumieniu funkcjonalnym
biorgc pod uwage funkcje/dziaty w organizaciji jak i
branzowym uwzgledniajgc specyfike
poszczegolnych sektoréw gospodarczych. Naszym
celem nadrzednym jest spetniane potrzeb
biznesowych naszych klientéw poprzez realizacje
szkolen o najwyzszych standardach jakosci
bazujgcych na miedzynarodowym know-how w
zakresie edukaciji biznesowe;. Wszystkie
budowane przez nas programy przygotowywane
sg W oparciu o szczego6towe badania rynku i
analizowane sg pod katem ich praktycznej
przydatnosci w biznesie. Trenerzy i prelegenci,
ktérych  zapraszamy wywodzg sie przede
wszystkim ze srodowisk biznesowych, nie brakuje
wsrod nich  réwniez prawnikéw, autorytetow
naukowych jak i przedstawicieli administraciji
publicznej. Jest dla nas niezwykle wazne aby by¢
postrzeganym przez naszych klientdbw przez
pryzmat najwyzszej jako$ci ustug i prestiz. Wtasnie
dzieki prestizowi oraz temu, Zze jestesmy
catkowicie niezalezng i neutralng instytucja,
mozemy liczy¢ na wsparcie projekty, ktdrzy petnig
kluczowe role w swoich dziedzinach.

KONTAKT:

Anna Milewska
Kierownik projektu
e-mail: anna.milewska@certge.pl
Kom: 604 152 181, Tel. 22 651 80 75
Fax. 22 203 40 52

e-mail: info@certge.pl
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Imie i nazwisko:
Stanowisko/Dziat:
T N Fax:
E-mail:
Imie i nazwisko:
Stanowisko/Dziat:

el Fax:

T .
NP8 | o aeie S S Ulica: oo
Kod pocztowy: ............. MiejscowosS¢: ...

OSOBA AKCEPTUJACA UDZIAL
Imie i nazwisko:

Stanowisko/Dziat:

Oswiadczam, ze zapoznatem sie z warunkami uczestnictwa*

i akceptuje je.
Data: ............. Podpis:
OSOBA DO KONTAKTU

- PODANIE JEJ DANYCH ULATWI KONTAKT W SPRAWACH ORGANIZACYJNYCH

Imie i NAazWIisSKO: ..
Stanowisko/Dziat: ...
T@l58  conanaan aa . Fax: .o

E-mail: o

Komu jeszcze, Pani / Pana zdaniem, mozemy przesta¢ informacje o tym wydarzeniu

Imie i Nazwisko:
Stanowisko/Dziat: ... ..o
T@1o3  anoosasodsttikErE T FaxX: (o
E-mails o
Tel: 22651 80 75, kom: 604 152 181,

www.certge.pl

-+ (zgodnie

fax: 22203 40 52,

Cerrified Global Educarion

Cc0738

o dmie i o nazwisko:
.... Stanowisko/Dziat: ..
o Telr Fax: ......coioattt r I
e E-mailn e
o dmie l nazwisko: oo
c-- Stanowisko/Dziat: ..
""" Tel.: i Fax:

E-mail s

Prosimy o pisemne poinformowanie administratora bazy danych (faxem 22 230 40
52 lub droga e-mailowg: info@certge.pl) w przypadku, gdy nie zyczg sobie Panstwo
otrzymywania tego typu informaciji.

*WARUNKI UCZESTNICTWA, KOSZTY UDZIAtU W KURSIE:

Do 9.10.2017 Od 10.10.2017

995 PLN + 23% VAT 1295 PLN + 23% VAT

""" Oszczedzasz 300 PLN

Cena obejmuje: udziat w szkoleniu, dokumentacje, obiad podczas szkolenia,
przerwy kawowe.

-+ -+ Ceny nie zawierajg kosztéw parkingu i noclegéw.

.... Udziat pracownikéw jednostek budzetowych w szkoleniach jest zwolniony z VAT

w przypadku finansowania w przynajmniej 70% ze $rodkéw publicznych.
Prosimy w takim przypadku o przestanie o$wiadczenia.

O Oswiadczam, ze udziat w zamoéwionym
przynajmniej 70% ze $rodkéw publicznych .

szkoleniu bedzie optacony w

Data: ...ccooovvviiiiin, Podpis: .....coviiiiiiiii

-+ ++ Warunkiem uczestnictwa jest dokonanie wptaty przed kursem

(w ciggu 14 dni od zgtoszenia) na konto

.... PKO Bank Polski S.A.: 08 1440 1387 0000 0000 1495 2551

W  przypadku odwotania zgtoszenia w terminie krétszym niz 14 dni przed
rozpoczeciem kursu uczestnik zostanie obcigzony petnymi kosztami szkolenia.
Mozliwe jest bezptatne delegowanie zastepstwa nawet w dniu rozpoczecia zajeé. W
przypadku odwotania zgtoszenia w terminie dluzszym niz 14 dni przed szkoleniem

----- organizator zwréci 100% dokonanej wptaty. Organizator zastrzega sobie prawo do

odwotania kursu z przyczyn niezaleznych oraz dokonywania zmian w projekcie

... szkoleniowym. W przypadku odwotania kursu przez Organizatora zobowigzuje sie

on do petnego zwrotu dokonanych wptat.

Wyrazam zgodg na otrzymywanie informacji od CGE na podane adresy e-mail
z ustawg z dn. 29 sierpnia 1997 o ochronie danych osobowych - Dz.
U. z2002r. Nr 101, poz. 926 z pézn. zm.).

Data.......ccoooiiiiii Podpis:

e-mail: info@certge.pl
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